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Novedades en VIDA Protect                                                                           VIDA
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Cambios en las tarifas                                                                                          VIDA

✓ Tarifas competitivas también en los mayores de 55 años

Las nuevas tarifas son competitivas hasta los 50 años como las anteriores, y  se posicionan mejor en los mayores de 55 
años. 

Posición competitiva VIDA PROTECT ACTUAL: Posición competitiva VIDA PROTECT MEJORADO:

Oportunidad para dirigirnos al segmento senior, un segmento de población preocupado por las enfermedades graves y 
las coberturas accidentales. 

* En Anexo se recoge la comparativa de la tarifa actual y la nueva por edad con la tarifa del resto de competidores

• Este segmento representa el 35% de 
la población en España y el 70% de 
los clientes de AXA.

• Según el INE, en 2.039 este segmento 
representará el 41,5% de la 
población Española.

• El 30,2% de la producción del sector se hace 
en el segmento silver vs el 11,1% en AXA
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Cambios en las tarifas                                                                                          VIDA

✓ Descuento máximo del 30% sin superar un descuento medio en nueva producción del 18%

El máximo descuento del 30% permite captar pólizas de clientes por precio, compensándose con otras ventas 
menos agresivas, de manera que el descuento medio de la Nueva producción de cada mediador no supere el 18%.

El descuento se reabsorbe anualmente a partir del año 4 y hasta el año 15:

• Para pólizas con descuento en la emisión <20% recuperación del 1% cada año.
• Para pólizas con descuento en la emisión >=20% recuperación del 1,3% cada año

✓ Incrementos de tarifa topados en el 12% por el riesgo de sumar un año más

La suma de las primas de los primeros quince años de 
la póliza, mejora en todas las edades.
En las de más contratación un 12%.

Superando el 20% en >55 años.

Primas netas de Fallecimiento + IPA con un capital = 100.000€

* En Anexo se recoge la comparativa de la tarifa actual y la nueva por edad durante los 15 primeros años
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Ampliación de las edades de entrada y permanencia                             VIDA

+ clientes asegurables
+ años de primas en cartera

+ venta cruzada

Se ajusta el cuadro de requisitos médicos para 
incluir a los mayores de 75 años. 

Esperanza de vida a 
los 65 años

Se amplía 5 años la edad de entrada y permanencia de la 
garantía de fallecimiento por cualquier causa.

Se amplía 5 años la edad de entrada en la garantía de 
Enfermedades graves y en 10 la edad de permanencia.

Se amplía 15 años la edad de entrada y permanencia en las 
garantías de fallecimiento por accidente.
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+ oportunidades 

en jóvenes, 
senior y singles

Mayor Flexibilidad en capitales VIDA

El capital de las garantías 
complementarias podrá ser hasta:

10 x Capital de fallecimiento 
por cualquier causa

Incapacidad Permanente Total 200.000€ 400.000€

Enfermedades Graves 180.000€ 200.000€

LÍMITES POR GARANTÍA:

Capital máximo asegurable: 6.000.000€

GARANTÍA * ANTES AHORACAMBIO CLAVE

(antes 5 x)

Vida Protect es un seguro de vida flexible, que se adapta a las necesidades individuales de cada cliente 

a lo largo de la vida. La edad, la profesión, los ingresos, los préstamos y las cargas familiares cambian y la 
cobertura del seguro de vida debería adaptarse a esas necesidades cambiantes. 

Por eso se incluye la posibilidad de contratar un capital de invalidez, accidentes o enfermedad grave hasta 
DIEZ veces superior al capital asegurado en caso de fallecimiento por cualquier causa. 
El seguro de vida ayuda a ganar independencia en la dependencia. 

* Cuando los capitales de las garantías accidentales superen en 5 veces el capital de fallecimiento por cualquier 
causa, el capital máximo será 1.500.000€.
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¿POR QUÉ ES IMPORTANTE ESTAR PROTEGIDO FRENTE A ENFERMEDADES GRAVES?

• En el 2026, se estiman 301.884 nuevos casos de cáncer, lo que equivale a un diagnóstico cada 1,7 minutos.

¿QUÉ CAMBIA?

Revisión de la garantía de Enfermedades graves                                     VIDA

❑ Se incluye una nueva patología

ELA (Esclerosis Lateral Amiotrófica)

❑ Se amplían las edades de entrada y permanencia
. Entrada: 18-69 (antes 18-64)
. Permanencia: hasta los 75 (antes hasta los 65)

❑ Se amplía el capital máximo de contratación
Hasta 200.000€ (antes hasta 180.000€)

❑ Se extiende la aplicación de la carencia a todas las patologías
Carencia de 3 meses. Antes solo aplicable al cáncer.

Una enfermedad grave cambia la salud, y también la economía. 

• El impacto económico para una familia con cáncer puede oscilar entre los 10.000€ y los 95.000€.  A pesar de que el 
sistema sanitario cubre la mayor parte del tratamiento, hay muchos gastos que recaen sobre el paciente y su entorno: 
desplazamientos, medicamentos no financiados, terapias complementarias, cuidados domiciliarios, pérdida de ingresos…

¿QUÉ NOS DIFERENCIA?

❑ Vida Protect tiene un amplio catálogo de patologías cubiertas

Se cubren hasta 10 Enfermedades Graves:

• Infarto de miocardio
• Cáncer
• Accidente cerebrovascular
• Insuficiencia renal
• Afección de la arteria coronaria

❑ En Vida Protect se garantiza un capital adicional, no un anticipo

El pago del capital de la garantía de Enfermedades Graves no 
anula la póliza. Esta sigue en vigor.

.

• Trasplante de órgano vital
• Parálisis
• Enfermedad de Alzheimer
• Enfermedad de Parkinson
• ELA

❑ Se ajustan las tarifas a la baja
Entre un 25% (capitales < 50k€) y un 17% (capitales>50k€).

COBERTURA  
MUY VALORADA 

POR LOS 
SENIORS

GARANTÍA CON ALTO POTENCIAL

Baja contratación en nuestra cartera 
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¿QUÉ MEJORA?

Nuevo PROYECTO                                                                                                   VIDA

LA IMAGEN

✓ REFORZAMOS NUESTRA IMAGEN DE MARCA 
Se unifica con la imagen de los proyectos de otros        
productos

✓ EL PROYECTO SE CONVIERTE EN UN DOCUMENTO 
SOPORTE PARA LA VENTA

Deja de ser un documento que solo informa de primas, y 
pasa a ser un documento que, además, conciencia de la 
importancia de contratar un seguro de vida riesgo y 
explica las bondades del producto y de AXA como 
aseguradora. 

✓ Mejoramos la transparencia de la cotización del seguro: 
• Incluimos la fecha de efecto, 
• Incluimos la fecha de renovación, 
• Informamos del descuento aplicado,
• Indicamos la carencia aplicable, e
• Informamos de los capitales de las garantías accidentales acumulados 

igual que en la póliza.

EL CONTENIDO

✓ Incluimos una página de presentación explicando por qué contratar los 
seguros de vida riesgo y por qué con AXA.

✓ Explicamos todas las coberturas, las que se cotizan en el proyecto, y las que no, 
para que el cliente sepa qué puede llegar a contratar. También informamos de 
los servicios complementarios incluidos en la póliza.

✓ Mantenemos la posibilidad de incluir las primas sucesivas (hasta 15 años).

✓ Incluimos un apartado explicando el proceso de contratación.
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Y siguen en  Protect   VIDA ÁGIL y  VIDA FROZEN                                   VIDA

También la opción de congelar la prima con las nuevas tarifas
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¿Cuándo se aplican todos estos cambios?                                               VIDA

✓ Nueva tarifa.
✓ Nuevas edades de entrada y permanencia.
✓ Mayor flexibilidad en capitales.
✓ Revisión en Enfermedades graves.
✓ Contenido y apariencia del proyecto.

Todos estos cambios son aplicables SOLO a la NUEVA PRODUCCIÓN emitida a partir del 20 de ABRIL DE 2026.

¿QUÉ PASA CON LAS PÓLIZAS EN CARTERA?

Mantienen las condiciones, los límites de edad y las tarifas que tenían en la fecha contratación de la póliza (no se 
aplicarán las nuevas condiciones).

➢ Se podrán hacer las modificaciones permitidas por contrato, pero manteniendo en todo caso, las condiciones, límites de edad y tarifas que tenían en la fecha de 
contratación de la póliza. 

Ejemplo:
Cliente con póliza del 2024 que quiere incluir la garantía de Enfermedades Graves.
Se debe hacer una petición web (como hasta ahora) solicitando incluir la garantía con efecto 2026. La garantía se incluirá en la póliza con las    
condiciones y tarifas del 2024.

➢ Podrá solicitarse la ampliación de la edad de cobertura de fallecimiento por cualquier causa para aquellos clientes que lo soliciten (en un primer momento no hay 
previsto una modificación masiva de toda la cartera).

Ejemplo: 
Cliente con póliza del 2018 y tarifa estándar, que tiene cobertura hasta los 80 años y que quiere tener cobertura hasta los 85. 
Se debe hacer una petición web solicitando la ampliación. La tarifa aplicable seguirá siendo la del 2018.
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✓ Nueva tarifa.
✓ Nuevas edades de entrada y permanencia.
✓ Mayor flexibilidad en capitales.
✓ Revisión en Enfermedades graves.
✓ Contenido y apariencia del proyecto.

Todos estos cambios son aplicables SOLO a la NUEVA PRODUCCIÓN emitida a partir del 20 de ABRIL DE 2026.

¿QUÉ PASA CON LOS PROYECTOS EMITIDOS ANTES DEL 20 DE ABRIL DE 2026?

Mantienen las condiciones, los límites de edad y las tarifas vigentes en la fecha de emisión del proyecto. La 
imagen del proyecto seguirá siendo la que se entregó inicialmente. 

➢ En el caso que de se a “Grabar póliza”:
➢ La póliza se emitirá 9en las condiciones anteriores a las del 20 de Abril. Se podrán formalizar en estas condiciones hasta el 4 de mayo 

(vigencia de 15 días).

➢ En el caso que se de a “Modificar proyecto” :
➢ Se actualizarán las condiciones, límites y tarifa. 

¿Cuándo se aplican todos estos cambios?                                               VIDA
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ANEXOS

12
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Comparativa de la tarifa actual y la nueva por edad con la tarifa del resto de competidores
Comparativa homogénea sobre mismos capitales asegurados y mismas coberturas (FALL+IPA)
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Comparativa de la tarifa actual y la nueva por edad
Comparativa homogénea sobre mismos capitales asegurados y mismas coberturas (FALL+IPA)
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Ejemplos diferencia de primas de los 15 primeros años, tarifa anterior frente a la nueva

1. Primas anuales de Fallecimiento + IPA  para Capital asegurado=100.000€

La suma de las primas
de los primeros 15 años, 
es menor siempre con la 
nueva tarifa para todas 
las edades de entrada. 
Fluctuando la diferencia  
entre el 4%  y el 26%.
Los euros de ahorro para 

el cliente van de 48€ en 
los más jóvenes a 
7.379,16€ en clientes que 
entren a los 65 años

Descuento 
35%

Descuento 
18%

Descuento
35%

Descuento
18%
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Con cada cliente nuevo               Con los clientes de cartera   VIDA

Y recordad que:
❑ Se han mejorado 73 profesiones revisando las sobreprimas a la baja, afectando a 5.446 pólizas de cartera, 

que verán en la renovación mejor prima.
❑ En Noviembre de 2025 se incluyeron 123 nuevas patologías en Clave. Ya son 338, aumentando las decisiones 

y emisiones sin intervención del equipo suscriptor 

✓ Adaptar la oferta a la situación personal del cliente. 
Edad, Estado civil, cargas familiares, profesión, salario 
anual, deudas….Las garantías y los capitales son 
independientes.

✓ Utilizar lenguaje sencillo y ejemplos de precio ligado a 
gasto habitual (Ej gym, cena, Netflix…), pensión media 
Seguridad Social invalidez, estadísticas de cáncer y 
cardiopatías

✓ Conocer su estado de salud. Debe hacer un repaso y 
declarar lo que padece, una buena suscripción es 100% 
cobertura

✓ Adaptar periódicamente las coberturas y 
capitales de la póliza a la situación personal del 
cliente. Edad, Estado civil, cargas familiares, 
profesión, salario anual, deudas….Las garantías y 
los capitales son independientes.

✓ Recordarle el rincón de vida saludable y 
potenciar su uso. 

✓ Retención: Estar atento a las renovaciones, que 
ningún cliente se nos vaya por precio, son posibles 
ajustes en la cartera. Recordar la herramienta de 
retención. Y de nuevo los argumentarios según el 
cliente
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Gracias

17
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